
Perché scegliere

Adrias Online



● Siamo l’azienda di Marketing e Comunicazione, verticale sul turismo, di 
Rimini ma operativa in tutta Italia.

● Abbiamo oltre 300 clienti tutti Hotel.

● Per molti di questi siamo a il loro ufficio Marketing operativo.

Chi è Adrias Online



● Ci piace lavorare con imprenditori dell’ospitalità che desiderano 
vendere direttamente il proprio prodotto turistico, disintermediando 

dalle OLTA.

● Ci piace costruire strategie su misura per ogni cliente.

● Le nostre KPI sono l’aumento del fatturato, l’ottimizzazione del Costo 
di acquisizione cliente e le richieste di prenotazione generate.

Come lavoriamo



Ci hanno scelto come relatori



Convertire il più possibile 
con il SITO



● “Convertire” le visite in obiettivi di fatturato: richieste di prenotazione, 
email, telefonate, prenotazioni....

Molto più che un sito



● “Convertire” le visite in obiettivi: richieste di prenotazione, telefonate, 
prenotazioni....

● Valorizzare i punti di forza, raccontare il valore e anticipare l’esperienza 
in modo autentico.

Molto più che un sito





● “Convertire” le visite in obiettivi: richieste di prenotazione, telefonate, 
prenotazioni....

● Valorizzare i punti di forza, raccontare il valore e anticipare l’esperienza 
in modo autentico.

● Facile da utilizzare: la potenza di un Back Office pensato per hotel.

Molto più che un sito





Un sito che dialoga con gli 
utenti: la Marketing Suite



Il sito decide 
quale offerta 

è meglio 
mostrare.



Il sito 
riconosce le 
persone che 

hanno un 
preventivo 

attivo.



Il sito 
interagisce 

con le 
persone che 

non 
conosce.



Vendere turismo con il CRM



Un hub per 
connettere 

dati, 
richieste e 
persone.



Tutti i 
touchpoint 

fra le 
persone e 

l’hotel.



Fare cross 
selling e 

upselling.



Un nuovo modo di rispondere e 

di gestire i preventivi:

● grafica coordinata con il 

nuovo sito

● template con presentazione 

della struttura, dei servizi 

offerti e del trattamento 

proposto

● tone of voice personalizzato



● Focalizzarsi sul proprio target, fra le tante richieste;

● Vendere di più e meglio le proprie camere;

● Fare Up Selling e Cross Selling;

● Fare Customer Care, fidelizzare e aumentare il LTV;

● Mettere in pratica strategie di Automation Marketing;

● Per redigere preventivi in poco tempo e misurare gli investimenti di 

marketing.

Tutte le richieste vanno dal sito al CRM per:



● Back Office Adrias Online
● Sito Adrias Online
● Ottimizzazione SEO
● Le interazioni della Marketing Suite
● Il CRM

Per ottenere il massimo


